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■■ PARKERING
Af Niels Barfod 

Står det til den nye direktør 
for mobilparkeringssystemet 

Easypark, Morten Hother Søren-
sen, så bliver mobiltelefonen og 
digitale kameraer løsningen på 
den trafikrevolution, der lægges 
op til i hovedstaden, når beta-
lingsringen indføres og parke-
ringsautomaterne forsvinder.

“Ligesom en person har et per-
sonnummer, har en bil en num-
merplade. Omkring den kan vi 
registrere alt om bilen, dens par-
keringsmuligheder, undtagelser, 
parkeringslicens, men også meget 
mere. En løsning med aflæsning af 
nummerplader med digitale ka-
meraer ved en eventuel betalings-
ring omkring København kan løses 
nemt med den teknologi, vi har. 
Om det er en parkering eller en 
passage, er sådan set ligegyldigt, 
vi registrerer og sørger for beta-
ling. Vores koncept er at registrere 
alt omkring bilens adfærd,” siger 
Morten Hother Sørensen.

Blev til en gadget
42-årige Morten Hother Sørensen 
er helt med på tanken om, at mo-
biltelefonen oprindeligt voksede 
ud af en bil, fra dengang mobilen 
var en biltelefon. Siden blev mo-
bilen en gadget – og nu er den på 
vej tilbage til at have funktionali-
tet i forbindelse med danskernes 
kæreste eje, automobilen. Nu kan 
man parkere med en app på sin 
smartphone og få regningen be-

talt via sin bank og behøver ikke 
længere rende rundt efter en par-
keringsautomat.

Morten Hother Sørensens bag-
grund er, at han oprindeligt var 
ude med salgstasken for Procter 
& Gamble. Dengang handlede det 
om shampoo og bleer. Karrieren 
fortsatte i den voldsomt hypede 
dotcom-butik Haburi, som solgte 
mærkevaretøj på nettet, herefter 
til et lederjob i TDC i ni år. Un-
dervejs er det blevet til en MBA i 
Italien. Morten Hother Sørensen 
er cand.oecon fra Aarhus Uni-
versitet, gift og har tre sønner på 
to, syv og ni år. Og kan han finde 

tiden til det, så handler det om 
maratonløb.

Easypark bygger på en norsk 

idé og er i dag ejet af flere fonde. 
Med afsæt i Odense er virksom-
heden ekspanderet. I dag er der 

27 ansatte, og virksomheden har 
bredt sig til hele Skandinavien 
samt Tyskland. Målet er fortsat 
ekspansion.

Foran en revolution
”Vi ser os selv som et betaling-
system i mobilen og ikke bare en 
parkeringsservice,” siger Morten 
Hother Sørensen, som mener, at 
netop smartphonen står foran en 
revolution, når den også bliver et 
betalingsmiddel. Det ligger lige 
om hjørnet med nærfeltbetaling, 
NFC, som bredes ud i Danmark fra 
næste år. 

niba@borsen.dk

Mobilen er fremtidens  
nøgle til parkering
Direktør for mobil­
parkering er klar til 
betalingsringen  

Iphone har  
afløst Nokia
Stig Abildsø, adm. direktør, Axcess:
“Min personlige gadget er, må jeg nok 
indrømme, end Iphone. Jeg har ellers – 
helt frem til Iphone 4 kom på markedet 
sidste år – holdt mig til Nokia og sværget 
til, at det var den bedste enhed til mit for-
mål. Men efter at jeg er begyndt at bruge 
Iphone, kan jeg ikke lige se mig selv gå 
tilbage til en Nokia.

Jeg er glad for min Iphone, fordi den – 
ud over at give mig adgang til mail, kon-
takter, kalender og web – har gjort min 
hverdag lettere og sikrer, at jeg er bedre 
opdateret. Dog skal det siges, at hvad an-
går telefonens lydkvalitet og antennesig-
nal er Iphone 4 ikke den bedste.

Mine mest brugte apps er:
Facebook – jeg holder mig orienteret 

om venner og mine børn.
Linkedin – nem og god måde at holde 

styr på arbejdsmæssige kontakter, samt 
god til rekruttering.

Easypark – dejligt, hurtigt kunne par-
kere uden at stå og vente på, at betalings-
automaten skal verificere mit kreditkort.

Momondo – tilbyder et nemt og hurtigt 
overblik over rejser.

Sonos – gratis fjernbetjening til mit 
musikanlæg.

Itunes – al min musik på farten.  pmc

“Vi ser os selv som 
et betalingsystem 

i mobilen og 
ikke bare en 

parkeringsservice”
Morten Hother Sørensen

Københavns parkeringsautomater udfases inden for få år ifølge Københavns P-strategiplan, fordi de er for 
dyre i drift. I stedet afløses de af digitale betalingssystemer som Easypark, som Morten Hother Sørensen er 
direktør for. Foto: Charlotte Elgaard Christensen

”I dialog med kunderne tilskynder NCC 
til ny tænkning og innovation, der kan 
bidrage til bæredygtig udvikling.”
Fra NCC’s Code of Conduct

Læs mere på 
ncc.dk/codeofconduct

Med en Puljeaftale hos Energi Danmark samler vi 
mange virksomheder i et indkøbsfællesskab, så du 
opnår stordriftsfordele og minimerer din risiko.
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